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MISSIONS

« Transmettre |'image de marque de e Fairele porte a porte pour présenter les
I'entreprise produits

« Prospecteretinformer la clientéle e Conseillersonclient

. Développer le portefeuille des clients o Développer les ventes

« Développer un argumentaire pourvendre ¢ Mettre envaleur les produits
o Gérerlesdossiers e Assurer le suivicommercial

PERSPECTIVES D'EVOLUTION

Une premiéere évolution consiste a devenir responsable d'une équipe de
commerciaux. Le commercial de terrain peut se voir confier la vente de
produits plus complexes et donc plus rémunérateurs.
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