
Une première évolution consiste à devenir responsable d'une équipe de
commerciaux. Le commercial de terrain peut se voir confier la vente de
produits plus complexes et donc plus rémunérateurs. 
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T O U T  S A V O I R  S U R  L E  M É T I E R

F I C H E  M É T I E R

Transmettre l'image de marque de
l'entreprise
Prospecter et informer la clientèle
Développer le portefeuille des clients 
Développer un argumentaire pour vendre
Gérer les dossiers

Missions

Faire le porte à porte pour présenter les
produits
Conseiller son client
Développer les ventes
Mettre en valeur les produits
Assurer le suivi commercial
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NEGOCIATION ET DIGITALISATION
DE LA RELATION CLIENT


